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Equipos Artidonia.
que es el director de producción lleva un montón de tiempo aquí en la compañía el antes de ser director de producción era mi planes yo con el
Pues como que tengo todo el control, ese es el paso que sigue, porque el tema del plan era que de nosotros estábamos pensando hasta en el Lehman Driver, pero.
Yo creo que nosotros no necesitamos ver si todavía aquí.
pero sí por ejemplo cuando voy a fabricar este producto entonces este producto tiene un montón de semilaborados
Entonces a mí me montan el pedido y yo tengo que hacer una explosión de mate de de semielaborados que a su vez se convierte en una explosión de materias primas y tengo que hacer esa planeación desde la materia prima hasta el producto final, entonces con yel.
O sea, no antes de que fuera director de solución, bueno.
Luisita, su portadora.
es un asesor que yo me conseguí buenísimo el tema de costos Pues que me ha ayudado un montón cierto y Ángela ya la conoce administrativas
Ella es la jefe de aquí tenés gente del mercadeo tengo gente comercial claro si quieres yo les hago una una pequeña introducción que y quiénes somos
A capella, pues con presentaciones, pero les cuento un poquito, digamos, nuestra empresa, ¿qué hace? Nuestra empresa se dedica a la transformación humana, transformación digital y adopción digital. Hoy muy enfocados en IA.
En temas de transformación digital definimos rutas digitales en las empresas, sacamos como el portafolio de proyectos digitales y entre esas cosas que hacemos es desarrollar temas digitales con aliados. Entonces, digamos, Julián lidera una empresa que es un aliado nuestro.
Donde hacemos temas con resolvemos retos de empresas con agéntica.
Pero entonces también hacemos rutas digitales, somos partner Microsoft sin que somos muy agnósticos, pero somos partner Microsoft en todo el tema de colaboración y todo el tema de IA y en transformación humana hacemos, digamos, todo el desarrollo de equipos, capacidades como para todo este tema de la inteligencia artificial que son.
Curiosidad digital, adaptabilidad, flexibilidad, liderazgo de equipos remotos, todo ese tipo de cosas. Y hoy en día estamos trabajando mucho de adopción de IA, que es enseñarle a los equipos desde la parte humana, la parte funcional y la parte técnica, utilizar la IA. Con Julián tenemos un equipo ampliado donde.
Donde esas capacidades digitales con agéntica resolvemos retos en las empresas. Entonces, digamos, para que se ubiquen un poquito como para hacerles una introducción sin entrar, pues como a cada detalle, ahí estamos y digamos, venimos resolviendo retos en empresas muy interesantes con agéntica. Ya Julián les cuenta, yo les cuento un.
Como por encima, ¿en qué consiste esto? Es no nos casamos con una inteligencia artificial, sino que montamos como un cerebro intermedio para las en función de las empresas, donde están todas las inteligencias artificiales actuales con las últimas versiones. Entonces vamos identificando cuál cuál es más efectiva para hacer una cosa, cuál es más.
¿Cuál consume menos tokens? Entonces, ese tipo de cerebro va solucionando todo eso y arriba está la capa del cliente donde vamos solucionando retos. Y cada vez, pues no es no es solo hacer una cosa. Entonces, como decía Julián, aquí podemos resolver un tema de costos, pero aquí podemos resolver un tema de mercadeo.
¿Por qué? Porque estamos conectados a diferentes fuentes de información. Puede ser un ERP, un CRM, incluso un Excel formal, pues o sea, diferentes fuentes de información donde nosotros nos conectamos directamente mediante APIs, pues como diferentes formas de conexión. Y ahí venimos trabajando como en eso. Julián, si quieres contarles un poquito más.
En cualquier, digamos que después de entender el problema, aquí estoy grabando y me disculpo porque para nosotros el pin tal cual tu literación porque le sale la solución que mejor.
Es algo así como que nosotros ponemos una gente entrenada.
Que es algo así como un empleado.
Y que puede pasar, que es supremamente operativo y matemáticamente lo evoluciones no automático.
resuelven muchos procesos y finalmente lo nosotros enfocamos en cómo podemos poner diferentes ya vitales colaboradores de los procesos que hoy están que nos permitan escala en todas las áreas insisto eh hoy tenemos
Una opción de la IA, las localizaciones. Yo estoy seguro que si hago aquí un tema rápido, todos hacen todos, pero todo lo haremos por nuestro lado.
Y lo que me estaban haciendo es.
Pues esa economía que va escalando, que es la el el aprendizaje continuo que tienen estos agentes, se está desaprovechando, que tiene una por acá, pues cuando Santiago del cerebro es que ese cerebro que está acá, donde están los agentes, esté conectado con todas las lentes de información.
con las reglas, con los límites, los peligros suficientes e insuficientes de acuerdo a los niveles de seguridad que queramos para que puedas traer información y tomar decisiones cada más autónomas en la medida que ustedes van interactuando en cada uno de nuestros derechos.
normalmente tenemos un repositorio de información donde si quiero entrar no quiero entrar dependerá de la metodología en la que trabajemos pero nosotros por ejemplo yo yo en lo personal trabajo Cloud y Cloud lo tengo totalmente conectado a todo entonces yo en este momento le puedo decir instalábamos
pues de cuántas horas ha trabajado a bien esta persona, en qué trabajó, cuánto tiempo tiene libre, cuánto convertido, que está la cartera, que él se conecta con todas las información, o construyeme esto, o ayudarle a hacer un demo de tal cosa, propiedad tiene suficiente internamente. Pero que esos la gente se pueden ser tan autónomos de, por ejemplo,
Si la cartera está vencida, o sea, si es la factura se conecta con el LP y hace la factura con el centro de costos que es, si vamos al tema pues contable y administrativo. Pero lo podemos llevar hasta el cobro de carpeta, hasta que nos generen las alertas cuando la factura está por vencerse, cuando se venza.
si se Entonces le manda una alerta al cliente por el canal que decíamos WhatsApp por lo electrónico inclusive puede ser una llamada telefónica y todo el proceso Pues de de de de cartera puede estar funcionado con una gente lo que hacemos los humanos es aprobarlos aprobarlo estar una instrucción como si fuera
entonces eso si lo llaman marketing también hay un montón de soluciones si lo llamamos los procesos hay un montón de soluciones que hemos hoy sí hicimos un balance en estas vidas hemos instalado sin capacidades digitales tienen un uso específico en las organizaciones
Porque la tecnología y la acomodamos realmente a la necesidad del no van adaptando a la adaptamos de acuerdo a la necesidad específica, aunque todas las compañías de base son lo mismo, comercial, proceso administrativo.
Todos tienen un nivel, una forma de hacerlo, entonces ahí está, entonces, por ejemplo, CDMs, o pagas unas acertes de un de un CDM, tú te tienes que adaptar a él, nosotros estamos muy jugados en que el proceso comercial, el proceso de venta, el proceso de compra, de cabra organización es muy diferente, entonces hay metodología, el CDM no es solamente almacenado, para nosotros el CDM evoluciona
De esos datos, como los impacto constantemente para que no sea una nube ahí. Entonces, en muchos procesos podemos tema inventarios, tema, o sea.
Sí, sí, exacto. Lo puedes preguntar, Willy, no importa la derecha que no tenga. No, es que lo que hace es preguntarse información bien. Nos conectamos por honestamente, la en nuestra compañía hay una EFE que tenemos la vía apenas.
Nos dimos cuenta que era no, pues con el 1800.
Pero tienen app, ya se conecta la gente, vaya, mira, no, por aquí no va a ser.
Consigo, con si eso, si eso en este caso tenemos ofimática, pues eso sí, también no tiene problema.
Tienes que mirar, pero comúnmente.
Como este tiene una app igual, pero yo quiero que pues callemos y ojalá y tengo una fe, yo le decía, es más, tengo parado el proceso de contrataciones personales porque estoy a la expectativa de este puesto y eso no funciona, nosotros aquí hay mil cosas en ese sentido para hacer.
creo que el área comercial es la de menos porque esto es un negocio y muy técnico entonces alguna cosa no inventaremos pero pero tengo 1000 proyectos antes de eso
Sí, entonces lo que necesitamos es ver que la cosa no funcione, hacerle pues como la comprobación al tema y empezar a escalar. Ojalá pues nos dé buen resultado. Claro, porque yo creo que en el tema de los costos no hay una que lo maneje todavía, pero hay una sí.
Un sistema que maneje los costos y sobre todo en esta compañía que es más compleja porque es un sistema de costos por proceso y por ensambles, y casi que por lo que maneja como 3 modalidades de costos que lo que quisimos hacer es estandarizar para poder luego llevar a la contabilidad. Entonces tenemos todo el proceso de captura de información con una serie de variables.
información es los los los costos que arrestan, arrestan el costo, no es por la factura de tirar como definir primero, claramente la la cancha en el cual vamos a abordar, que es definir los días de trabajo, las personas que estaban a trabajar, todos esos parámetros de digamos los inductores que necesitamos trabajar. ¿Y qué varía, qué varía eso en el tiempo?
¿Cambia alguna política económica? No, el stand el stand se determina. Cambia la capacidad instalada, cambia obviamente el costo de cada producto, de cada inductor. Entonces cualquier variable, el tema de las eficiencias, tiempos perdidos.
Maquinaria. Revisar todo, pero hay que sentada, verlo y grabar y pero yo creo que. ¿Cuál es tu dolor más grande ahí?
Yo pienso que es el manejo contable final, como el tema de de control de control de piso, porque la idea fundamental es tener un control diario de la producción en función de del del absorbido que nos llevamos el sol y medir la productividad diaria de la planta. Y la planta reportamos es la información.
la producción de grabación es que cuál es una aplicación elemental para información de
También la planta, si le gusta información, evitamos tomar el día anterior.
Pero no es de de todo está muy controlado porque es que.
Está la algo que es viva de otra banca de refuerzo. Es como lo más difícil, el manejo de.
Y tiene que ser más altos para una comisión técnica. La cosa es que el software como tal el élite, como tal no tiene una herramienta diferente. Claro. Es un tema de los datos de las alcaladoras.
porque pues aquí varía mucho 5 o 10 minutos para volver a arrancar pero tiene que estar tiene que estar cambiando controlar esto
No, cada tema de la profundización, profundización, no me imagino, me imagino, o sea.
Arranquemos por algo. No, perdón, pues salió grande. No, es que te metes, pero pero es un ejemplo, pero eso me puede complicar o simplificar. Entonces tenemos 3 plantas.
Eta mecánica, inyección de polímeros y ensamble.
En este producto, en este producto intervienen las 3 plantas, porque yo este serie elaborado lo fabrico aquí. Y eso es la tole.
Entonces empecemos por la el costo de la materia prima, pues aquí aquí hay un primer inductor. Esta planta tiene un escaso control del proceso, porque eso que son en una planta metalmecánica, la evolución industrial ha ido casi cero desde.
900 no sé Claro porque es que eso es fricción es presión y es o sea entonces ahí digamos tú lo haces los grandes así igual que yo igual es que cómo vas a a volver
digamos un proceso menos mecánico algo que es mecánico es que no se puede creo que es pegante entonces ahí se podría hacer prendida apagado y la cantidad de golpes por minuto Sí pero pues en vídeo
Sarah, can you primate color?
luego está o paralelamente está la interacción de cada parte de estas que aquí hay cinco partes distintas inventadas en polímero cada máquina tiene su siglo cada máquina tiene su muñequito al frente esto afortunadamente aquellos materiales esto es policarbonato cierto
Pepe y nadie perdón, entonces.
Y finalmente sale esto, entonces fíjense que esta es la sumatoria de una cantidad de costos individuales y de cinco y demás. Y claro, cositas tienen afectaciones adicionalmente, si el dólar, no sé qué. Es correcto, entonces todo eso. Los moldes, los moldes de los moldes como se costean, pues como los moldes están tomamos la decisión de volver.
Los activos preventivos, pero no se meten, digamos, una parte de un molde en la en el puesto de cada pieza. Sí, entonces, claro, eso tiene un periodo de presión no tanto y entonces va a llegar un momento donde ese costo ya no afecta, pero.
en fin gracias a Dios el problema al contrario estoy casi tres veces por encima de la tasa media del sector porque son muy buenos y propusimos muy buenas utilidades entonces también hay que aprender a manejar un tema entonces mucho esto es un producto de alta ingeniería esto no lo
taller y si lo pudiera hacer un taller yo no lo fabricaba más porque esa no es la idea Sí claro listo entonces todo eso le llega aquí ese chicharrón tan miedoso le llegaba aquí a esta jovencita y no sabíamos lo hacíamos de una manera muy empírica no entendíamos muy bien de dónde salían unas cosas Entonces yo lo que vive borremos y arranquemos
De cero a levantar toda la información, y ahí es donde está lo valioso de lo que ustedes me pueden ayudar a hacer. O sea, Juan, el proceso del sistema de costeo ya está muy maduro, o sea, también lo que ha sido desarrollado, que es esto es.
hay un tema que les va a encantar a ustedes 2 y es que yo estoy trabajando a través de otra compañía en la que yo tengo acciones en levantar información física a través de dispositivos iot
Para que esa no se va a llenar una tabla a la voluntad de la persona, entonces a través de un dispositivo que va a ser más con la máquina de él ahí mismo activa el y todo eso es radiofrecuencia. Pero eso lo tengo ahí, o sea, primero largamos de esto, porque va a salir información muy interesante de la máquina.
allá y en inventarios podemos hacer lo mismo y eso lo tengo ya listo o sea el conejillo de India va a ser aquí y va a ser acoso pero cuando tengamos esa información te empieza a llegar a ti si el huevón se la pasa todo el día caminando por toda la planta en vez de estar al lado de la
para ese operario, todo eso lo podemos programar conectar a la información, esa información vial, pues a los entes de control que puedan tomar decisiones a partir de información digital Yo no sé si los 200 empleados que tengo aquí son productivos o no
Digamos hablando de plata blanda. Siempre, pues una visual más completa para tomar las decisiones claras, que es lo que realmente es esta estos agentes de lo que vamos haciendo es, pues ya entendiste 100%
Ando en pase igual, tuve una limitadora que de raíz que contratada, vamos a base que contrata el revisador.
Mi propio carro, pues es una vida tierra y nos pregunta, no funcionaba eso con con miedo.
simplemente con vos. Una persona que está ahí o la ejecutiva, le da una o simplemente cuida la factura, entonces terminamos llegando dos problemas cuando había uno que era la persona, la administrativa simplemente.
Excel.
Esa decisión es fácilmente la manera de escalar la IL, empezar por un problema que ya uno tiene su realidad. Con Armando bajito, lo solucionamos y él empieza a ser una telaraña muy interesante, pero esa telaraña nunca debe pensarse como un equipo independiente.
La filosofía es el mismo cerebro que te pueda enseñar a la gente, esté aprendiendo lo que hablan del machine. Mira, nosotros hemos, estamos utilizando inteligencia artificial y pero está fragmentada como tú dices, por ejemplo.
por ejemplo en la transmisión de conocimiento aquí la transferencia y conocimiento bueno está mobilando todo imagínate el problema entonces lo que estamos haciendo es haciendo
a ver cuánto tiempo tenemos que destinar nosotros a entrenar una persona y quién lo va a entrenar Entonces estamos haciendo unos tutoriales unos unos videos de ensamble unos videos de y esos videos muchas veces el guión se genera lo genera es una o sea le metemos los planos le metemos tal
Y el maldito nos saca, pues hasta el audio y todo, o sea, es impresionante.
Estamos en otro lado, ya estamos en otro lado y pues la y la verdad, la verdad, mi pensamiento.
Nosotros tenemos varias compañías, pero una de ellas también sea de marketing sobre Ernesto, que es un chiste, si lengua algunas cosas.
Pues hoy es ese negocio. El último kilometraje con la gente que diseña, que edita, que hace el copy, que hace el concepto, que hace la pauta, que hace el email, todo.
Si uno es capaz de ser competitivo hoy en día al mercado y él nos va a pagar a todos en las compañías, esa agentización es.
Porque es como cuando llegó el internet, ¿cuántas veces tiene si no fue? 50 Cuando llegó el internet, fue pucha que vamos a leer y todo el mundo con página web. Bueno, ¿qué hay que hacer? ¿cómo volvemos?
Ya con el equipo de bueno, la forma de trabajar, la forma de trabajar es.
eh nosotros hacemos el diagnóstico que es básicamente entender el problema del principio Y eso lo hacemos si es presencial es
eso básicamente deriva en una un alcance por número de sprints los sprints pueden ser semanales o quincenales a nivel de urgencia que le pongamos el tema los proyectos c siempre máximo más en tres meses dependiendo de la dirección densidad del proyecto
es.
Hay unos valores, hay unos valores iniciales de implementación de esa de esa capacidad final, de esa personalización que cubre, pues como lo que es un casco y ya llegamos. Esto fue lo que hablamos en la reunión anterior, mire que ya cumplimos con ese proceso. ¿Qué vamos a corregir, qué vamos a mejorar, cómo están pendientes?
Si es lo que, o sea que en cada, en cada sprint vamos a enseñarlo la expectativa y es un proceso de congregación permanente. Entonces el dueño del proceso o la persona que interlocutora debe estar con nosotros una vez en un sprint de 1 hora. Listo, entre sprint sprint se hace, se hace, se hace, se hace y se muestra el desarrollo, entre esta otología ahí.
Que nos lleva hasta el animal, ya teniendo por el por lo menos en el cuarto, quinto sprint, o sea, eso ya puede estar en el cuarto, quinto sprint, después de que a tener menos sprint, ya este operativo en el servidor de ya disminución, todo lo demás.
Lo que nosotras hacemos es una administración, mantenimiento, soporte y la administración sobre todo en que la gente sí estén gastando los tokens utilizando las herramientas que son, no las más caras, porque utilizan más caras, no, pues todo el tiempo vigilando colocándole la red, regañándolo, es un empleado, no.
Entonces eso lo hacemos nosotros para que responda adecuadamente eh hacia las necesidades que ya presumimos en esas plataformas Eh Pues nosotros cubrimos hasta cierto número de tokens Porque estos procesos no son de tanto consumo de tokens
pudimos hasta el ciento número de tokens y tuvimos todo lo que tiene que ver con la infraestructura pero seguido de la seguridad el mantenimiento permanente informe si es necesario pues con tengamos un dashboard de informes para que no se vuelven todos esos manos y esa es la forma
trabajamos, o sea que ustedes van a tener un acompañamiento permanente en un equipo, por si ello puede llegarse a fallar o muestra una alerta de seguridad de cualquier cosa, hay un equipo de detrás siempre, siempre. Esto es finalmente lo que se llama.
I have, I have to couple services, that to I have to care as a service.
que si entregamos el el código la pregunta siempre es cuál código si te entrega un código y una gente te entrega un problema porque es un el core del negocio es y todos los días cambia es como cambia el precio del dólar no sé qué nosotros también todos los días cambia el peso él salió
Ayer salió el GBT, que no sé qué sacó más eso, entonces hay que cambiar. Entonces que yo está muy caro el token, hay que cambiar todos los días hay que muy caros, hay que demostrar. Eso es lo que pasa.
Estoy y yo empezamos primera reunión, es princero de profundización, diagnóstico, entendimiento total del cuello de doteria y a partir de ahí.
Empezamos a trabajar ya empezar Julio, una un tema, podemos pues sería muy interesante, digamos que nos dibujar el proceso de punta a punta, pues digamos de cómo es el costeo en este momento o que ellos nos cuenten. No sé si lo tienen como dibujado y que nos dice aquí nosotros, no sé, nos soñamos la pieza o tenemos.
Una, digamos, una un producto terminado de estos y nos devolvemos a decir cuánto es, cuánto es el costo por pieza, cuánto es el costo de producción. Esto lo tenemos en este sistema, o sea, como entender el proceso punta a punta, que yo creo que nos nos serviría mucho si de pronto lo podemos o mirar un poquito.
Pues yo creo que aprovechar este momento.
¿O cómo lo ven? Yo se lo voy a narrar, o sea, eso teóricamente, pues ya cuando entremos en un sprint, sí, son muchas cosas, exacto, muchas cosas, pero puntualmente el producto.
Fruto final, se desprende elaborado, se desprende esa piedra de esta planta, esta piedra así, esa piedra así, y cada piedrita tiene un costo ya, porque tiene un intrafluventario, que está en mano de obra en materia prima, se divide en materia prima y en mano de obra.
O sea, la final el costo viene a vender la acumulación de todos esos costos. Yo creo que la primer, la mayor manera que es la consignación, ese costo estándar contra los costos reales. Considero que ese es el problema de lo que nos conozco.
Pero ya que estás partiendo ya como de la parte final del costeo del producto, pero para llegar a ese costeo, hay una cantidad de variables que nos ayudan a determinar, porque cada producto tiene su recurso de mano de obra, en vaginaria, en representación, en tiempo.
los procesos directos de fabricación que afectan directa o indirectamente el producto del proceso hay una serie de gastos que son directos del del proceso y otros que son indirectos pero que afectan al final es un p sí es una es una digamos una interacción entre las variables de producción y la parte contable para llegar al final a una hoja de cosas
Al costo del producto, ese costo del producto, como lo explicaba Juan, empresa ahora, eso es una acumulación de costos por proceso y costos de examen. Son como 2 sistemas de costos, cierto. Entonces, para llegar a esa a poder determinar esa tarifa, necesitamos partir cuántos días laborales vamos a acabar en el año.
¿Qué tiempos perdidos terminó permitidos y cuáles no las eficiencias de cada producto? Que perdón no son teóricos porque como no tengo el la trazabilidad de la gente, entonces yo tengo este acá de algunos promedios históricos, unos datos para poderle darle el inductor al mes entonces.
Que puede la gracia es que todo eso aterrice a cosas reales para que el estándar y el real sean tengan la distorsión mínima pudible. Pero es todo lo que está explicando. En el tema de salarios, hay unos salarios, unos salarios más prestaciones sociales, más o menos comunicaciones, más o menos recargos de turno.
porque la planta trabaja turnos diferentes está turbo tiene un costo distinto es cierto eh el tema de las materias primos como lo había explicado ahora un momento muy variable por el tema del dólar el tema de las eh los memos nacionales nacionales todo eso afecta cierto
Igualmente hay que determinar realmente con qué máquina trabajamos, qué capacidad de producción tiene la máquina, si el inductor es la máquina o si el inductor es el hombre, los caminos que son obra hombre y otras que son obra máquina. Por ejemplo, caso inductor es la máquina no el hombre, pero en el caso de de la mecánica es el hombre.
En la máquina, simplemente es una. Todas las divisiones ahí. De con qué máquina se hace. Ah, sí, producciones. Todo viene realmente de una orden evidente del producto. Al final la cola alarga el tema es.
Yo para que necesito ese costo, para que el comercial pase una cotización, entonces clasificas informaciones comerciales para no derivarse en conversación a la producción, a darle costo, a darle y que el proceso no, y cómo alimento la contabilidad. Finalmente es que yo gane plata en un producto único. Exacto.
Pero el todo el tema de costo lo jala la demanda o el o digamos acá es más push o pull. Ush me refiero a que yo produzco cosas y después salgo a ofrecerlas, o todo es así, esto no se hace por bonito para ponerlo en esto, digamos hay que tener inventario de algún producto.
es que definitivamente yo ya tengo tanta trayectoria que decidimos tener inventario por el evento en estos espaciadores que es una producto nueva y va disparado entonces decidimos mantener inventario hecho porque sabemos que sí o sí lo voy a vender pero en un pero en general pero en general todo es basado en una orden ya
Pues algo, sí, listo, entiendo perfecto.
Sí, tienes que conocer el sistema de costos, la integración de todas las áreas de la compañía, inclusive la empresa, porque para aprender y de acuerdo también a la cantidad de países que proyectamos tener, entonces ya tener una producción, qué máquina va a utilizar, cuánto tiempo se invitamos turno completo, bueno, y como fuentes de información tenemos.
Excel, Ofima y Elemental, que me dice que es un. Sí, ya.
Entonces ahí lo bajan a un Excel y empiezan a procesar acá después de ya, ya te entiendo, no es que el Excel alimente ofima, no, ya, ya, ya, ya, claro.
Y no hay una reunión de cosas cuando ya hay una reunión.
Se utilizan BIM, BIM, si el precio de un insul no cambia, quién se entera, quién lo reporta. Pues es que aquí el tema es precisamente yo aquí hacemos reuniones semanales.
Claro, un comité de compras, un comité de producción. Entonces, cuando yo el que compra aquí soy yo, nadie más. Entonces, cuando a mí me reportan una variación en el precio del cobre, mi persona de costos está acá porque ya le hemos puesto un costo objetivo de compra que está en la ficha estándar y que yo sé que no me puedo pasar, pero cuando yo me pasa ese costo, entonces inmediatamente.
Levantó la levantamos las alertas, pues que todo eso lo podía hacer una gente, pues eso no, por eso ha escribido hasta cuánto.
Juli, la pregunta es, ¿tenemos toda la información para hacer el demo, que es el? No, yo creo que bastaría, me gustaría para ver cómo están las tablas.
estaría esa parte yo creo que es pues una reunión virtual de 25 minutos que nos muestres cómo están esas tablas mirar qué información nos pueden compartir pues puede ser tema pero no tiene que ser pero más o menos como está estructurada para nosotros
¿Puedes desplegarle la lógica al sistema de cómo lo tiene que mantener? Sería para eso también sería muy interesante entender un poquito el tema de producción, entender el comercial, cómo utiliza esa para construir una cotillación.
O K, quería interesante.
Cada vez, mientras más contestas tengamos arte, creo que es más preciso, pues el la demostración. Si ese va a ser el mando bajito, yo sé aventuro, que vamos a dar de una obra y que demos dejar 15 a 20 minutos a las personas que caben en el proceso y basado en esa toma de información.
What's it?
Es que más cabe ocurrir, Juli, que nosotros tenemos hacemos inteligencia de comercio exterior de los productos. Entonces, si nosotros, porque me dices, tenemos que atar al comercial, claro, es que cuando yo tenga el costo y también tengo una base de datos de quién es mi competencia a cómo está llegando el producto y por favor, porque todo lo que ven aquí en la fabrica en Colombia, sino con nosotros.
la competencia nosotros es Hendrix en Estados Unidos o vicentinos en Italia o entonces si yo cojo esa información de importaciones la logró identificar con el con el número de posición arancelaria identifico el costo de
de o la llegada del a Colombia y comparo con lo mío inmediatamente me arrojo un margen entonces eso es más información estratégica para definir políticas de imágenes para que como decía le ponga el precio la fuente de información les ponemos las reglas hoy en día ya tenemos todo eso.
solamente como una gente de prospección que va y yo voy a de este lugar, de esta manera, de este perfil y la gente va lo que hace es que no es, nunca empieza a usar referencias y empezar a extraer los datos.
De redes, el correo. Ya se va a contactar, a contactar, o sea que te entrega el lead, lo va a calificado, entrega el correo, el teléfono, ya hablé con él, si quieres, porque hay otro punto que es el que lo había manifestado Juan y es y es digamos el el la.
Comercialización afuera de productos que, digamos, puede salir de ese paso dos. Claro, hoy lo hacemos, pues hora nalga, porque nos tenemos que pegarnos en toda la red.
Bueno entonces cuándo hacen ya a las 10 muy tarde es mi asesor pero pues él no trabaja con que cuadrar con él para que los pueda atender a ustedes también ya perfecto y nosotros
Y estamos acá, pues yo ya estorbos de aquí para adelante y que ya los los detalles y los datos son ustedes los que pueden avanzar. Tengo que consultar con el equipo, o sea que ahorita nos quedamos con los datos tuyos y programas en el espacio, porque el equipo que debería estar.
Perfecto, no conozco que ir algo a inda.
Mi celular es 316.
¿Sí, cuatro qué 4957461?
Pues con qué, perdón, cuando a mí en las verdades, tengo de visa. 3164957461.
Sí que si era el papá de Luisa, llega el papá de Luisa.
Listo, Juan, que sí, nos ponemos de acuerdo y programamos la reunión las tiendas de su tema. Juli, es que y tenemos como rápido para de pronto que no sonríe el tema.
Hello.
Porque eso nos va a obligar luego, ya cuando se reconoce eso, sí, eso nos va a llevar a conocer muy detalladamente.
Para vos, el resultado ideal para intuyo, yo quiero que esto pase.
Bueno, yo quiero que la el costeo de los productos de aquí esté en tiempo real y nadie tenga que meterle datos que no sean los datos primarios de entrada. Por ejemplo, el costo de la materia prima, por ejemplo, el salario mínimo legal vigente más prestable.
por ejemplo la máquina porque dependiendo de Qué máquina el ciclo cambia si es que por ejemplo el turno de el turno en el que se ensamblo porque no es lo mismo como decía Juan ensamblar en el turno normal que ensamblar en un turno en un fin de semana
Ese es el ideal para mí, que los datos de entrada son los básicos, los generales.
Y él coja y entiende el proceso que hace lo costumismo.
Sí.
Oiga, sí, ya ves el producto tiene los 3 problemas y empieza a hablar.
Y uno muy importante, Juan y es alimentar muy bien la parte contable, que es el resultado final del periodo, que creamos unos resultados más, más ciertos, más razonables. Y que cuando alimite la contabilidad sea con datos muchos.
y entonces esa ese agente me empieza a comparar las fichas técnicas contra los estándares y me dicen hermanos usted tiene una del estándar entonces esa información debe denominada y y tenemos que como decía ahorita conciliarla lo nominal con lo rural Exacto
Porque entonces yo no sé si estoy pagando el impuesto por una utilidad que no es eso.
O estoy o estoy o estamos desfasados en la rentabilidad del producto, porque el costo es más alto del que estoy estipulado. Porque una de las, digamos, de las bondades del estándar en un tema de la variación, tener un conocimiento de qué es lo que me estaba haciendo que la variación sea alta abajo.
Sí.
Finalmente, yo creo que nosotros.
la realidad del negocio es que da plata que nosotros plata Pues claro es que yo necesito ese identificar esa plata de invierto Juan es algo que sea productivo pueden pagar ingresos pues sí de acuerdo
Y nosotros acá, o sea, acá cuando se hace una factura de venta, ella hace el ingreso, impuestos y cuentas ortográficas. Pero la otra partecita la hago yo al final del CRM, que saco de inventarios y llevo, y ya todas las transacciones bacteriales,
Sí. La que el sistema hace hace unas transacciones, pero yo manualmente le digo a cómo debe de hacer esas transacciones. No, no es que mejor dicho, no me llega. Y porque es que no es que.
Esto es como ese efecto dominó en la distancia. Sí, el costo de momento que me prueben que sí, pues, pero rápido, porque ha hecho mucho. Si el costo no es solamente el costo del producto y no el producto queremos alimenta y parálisis por análisis.
Es una cosa, yo soy psicorígido y mi esposa es psicóloga y me tiene totalmente analizado, o sea, yo también a pesar de que tengo datos estadísticos.
pues para modificar estándares pregúntale a ella no lo he dejado hacer porque yo necesito estar 99 nueve seguro de que eso es así para Modificar el estándar porque el daño que puedo yo llegar a hacer aquí haciendo una cosa que no estoy seguro es
Sí, sí, sí. Y es fiscal. Sí, claro, entonces. Pero todo esto al final es vamos a probar hasta que no esté probado y que está funcionando. Yo compré elemental hace 5 años, yo tengo máquina por máquina, producto por producto.
Siglos comprobado y a pesar de eso, por las variabilidades y las cosas, yo no he dejado modificar el estándar en algunos, pues que se hacen, puede manera evidente.
Pero tomar esa información que tengo, estamos hablando. No, verdad, tomar esa información al que otro análisis y hace el entrenamiento a esos agentes sobre el contexto de lo que usted nos va a dar unos insights. O sea, si voy a tener la punta de información que es.
aquí atrás no tanto pero allá tengo control total de cada máquina por cuando arrancó cuando paró porque paró mi cuerpo fallas y cuerpo mantenimiento o sea productos o productos ciclo por ciclo real solo tenemos mil ya Y tenemos años de datos
Ahora te voy a decir una cosa, logramos hacer eso en esta fábrica y esto lo vendemos en el planeta, porque yo no creo que no haya ninguna fábrica tan fligiosa como nosotros. Bueno.
Sí, elemental es elemental ERP o cuál de los control de buen piso, elemental web, un control de piso control de piso.
Y.
El mango bajito está súper claro. Y estoy como es la forma en la que trabajamos. Entonces.
Cualquier cosa, claro, me.
Sí, buenas tardes, tengo.
Esto exactamente.
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